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ECONOMIA E POLITICA

ItaliaOggi

Le potenzialita del mercato all’incontro promosso da Rus I tal e Cci russa, con Unioncamere
Italia-Russia, il dialogo per le pmi

Accordi tra camere di commercio per agevolare gli investimenti

DI STEFANIA SPATTI

ervizi di informazione com-
merciale e industriale, consu-
. lenza personalizzata che spazia
dalla promozione di incontri d’af-
fari alla stesura di ricerche di mer-
cato volte a individuare aree di bu-
siness promettenti, passando per
Torganizzazione di fiere, la crea-
zione di stand virtuali e la certifi-
cazione di prodotti e servizi che
dallTtalia intendono sharcare sul
mercato russo, e viceversa. Sono
queste alcune delle numerose atti-
vita, presentate ieri all'universita
Cattolica di Milano nel corso del
seminario sulla promozione delle
aziende italiane sul mercato rus-
s0, attraverso cui le pmi tricolore
possono fare affidamento per in-
ternazionalizzare il proprio opera-
to e debuttare suun mercato, quel-
Io russo appunto, che sembra pro-
mettere buone possibilitﬁ d’inve-
stimento.

Scopo dell'evento, promosso dal-
la societa italiana Rus Ital inter-
consulting di Milano e dalla Ca-
mera di commercio e industria
(Cci) della Federazione russa in
collaborazione con Unioncamere,
& stato quello di far conoscere e at-
tuare le finalifa dell’accordo sigla-

La cattedrale

di San Basilio a Mosca

to lo scorso 26 maggio a Mosca tra
Tallora presidente di Unioncame-
re, Carlo Sangalli, ed Evgeny Pri-
makov, ex primo ministro russo e
attuale presidente della Cci della
Federazione russa (che, diversa-
mente dall’equivalente italiano,
indirizza l'attivita legislativa con
proposte per lo sviluppo dell’eco-
nomia e delle attivita imprendito-
riali). Attraverso le attivita e le ini-

ziative promosse dai due organi- .

smi camerali, infatti, si in-
tende intensificare i rap-
porti traisistemi produttivi
italiano e russo favorendolo
scambio di esperienze e
informazioni delle rispetti-
Ve pmi.

Perchélei imprese ita-
| liane dovrebbero inve-
stire in Russia? «Le po-

detto Aleksandr Nurizade,
| console generale della Fe-
derazione russa a Milano,
«goprattutto alla luce della
stabilita politica e di una
serie di riforme che inten-
dono promuovere gli inve-
stimenti, non solo russi»,
come per esempio, ha ag-
giunto Pavel Dorokhin,
rappresentante Cci russa
in Italia, «una serie di agevolazio-
ni fiscali previste per le cosiddet-
te zone economiche speciali, il cui
scopo & quello di sviluppare atti-
vita tecnico-scientifiche».

Ma sono i prmmpah indicatori

macroeconomici registrati nel

2005 a dimostrare un quadro posi-
tivo che, non a caso, «ha fatto se-
gnare alla Federazione russa l'ot-
tavo anno consecutivo di crescita»,
ha aggiunto I'avvocato Giancarlo

tenzialita sono enermi», ha

Cipolla, azionista unico della Ras
Ital interconsulting, la societa di
consulenza partner ufficiale per
T'Ttalia della Cci russa con cui, nel-
la persona di Boris Pastukhov, ha
siglato nel novembre del 2004 un
accordo per rappresentarne gli in-
teressi economici nella Penisola.
«Basta citare», ha continuato il ti-
tolare di Rus Ital interconsulting,
«la crescita registrata nella produ-
zione industriale e agricola (+4 e

 +2%), negli investimenti (+10,5%)

e nei consumi privati (+12%). Le
esportazioni hanno segnato un
+35% mentre le importazioni, su
del 29%, dimostrano come la Fede-
razione russa sia sempre pitt auto-
sufficiente. Pure i redditi reali so-
no aumentati (del 9%), con un sa-
lario medio mensile pari a 296 dol-
lari». Anche i dati sull'interscam-
bio commerciale con I'Italia sem-
brano dimostrare le potenzialita
insite nelle relazioni tra i due pae-
si. «Nel 2005», ha aggiunto Cipol-
la, J'interscambio italo-russo ha
avuto un incremento del 21,6% sul
2004, pari a 17,8 miliardi di euro.
Le esportazioni, con un +21,6%,
hanno raggiunto i 6 mld mentre le
importazioni, a +21,3%, hanno
avuto un valore di 11,8 mld».
Tra i settori con i pit ampi

margini di sviluppo in Russia,
«meritano attenzione da parte del-
le aziende italiane», ha concluso
Clpolla, «quelli di elettrodomesti-
ci, agroalimentare, ambiente, ab-
bigliamento, turismo e trasporti». -
Per consentire una valutazione
oggettiva dellaffidabilita dei pos-
sibili partner commerciali, e ga-
rantire cosi il successo dei proget-
ti seguiti, la Cci russa, insieme a
organizzazioni partner, harealiz-
zato la Rete d’interscambio
d’informazione commerciale
(Riic) del sistema di Cci russe. In
pratica, si possono scaricare e ag-
giornare presentazioni, prezzi e
cataloghi di compagnie, avere un
loro company profile o visitare lo
stand virtuale di un espositore
con cui si intendono stabilire con-
tatti di lavoro. Anche la procedu-
ra della certificazione delle merci
italiane che intendono sharcare in
Russia & facilitata. Rus Ital inter-
consulting ¢ anche rappresentan-
te per I'Ttalia dell'ente certificato-
re Soyuzexpertiza (Www.soex.ru). -
Per favorire incontri diretti tra gli
imprenditori dei due paesi sono
previste per questa mattina tavo-
le rotonde presso la sede della
stessa societa di consulenza. (ri-

‘produzione riservata)
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